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Cele 5 setari esentiale pentru profilul tau de Linkedin Mihai Mihalcea

Salutare, om profesionist!

in ziva de azi, cdnd sunt atdt de multe provocéri, avem cel putin tot atdtea
oportunitati...

Mai ales cénd ne dém seama c& TREBUIE SA NE OPRIM DIN A VINDE!

Oamenii ma intreaba “Dar Mihai, cum pot sa imi dezvolt cariera / sa imi dezvolt
afacerea / sa ofer si fructific oportunitati dacad ma opresc din a vinde?”

Eu am avut un vis!

De cand mi-am inceput cariera, mi-am dorit sa devin director national de vénzari.
Cu alte cuvinte, mi-a placut foarte mult sa vand.

Sa nu ma intelegi gresit, si acum imi place sa vénd si consider ca oamenii de
véanzari pariticipa la progresul omenirii.

Totusi, la inceputul carierei mele de om de vénzéri, mi-a fost predat ca trebuie sa
“bag pe gat” clientului ca sa imi ating targetele si sa imi iau comisioanele si/sau

bonusurile.

Mi-am atins VISUL si am devenit director national de vénzari si chiar mai mult.

Apoi am realizat ca asta nu e totul si, mai ales, mi-am dat seama ca NU MAI VREAU
SA VAND!

Mi-am dat seama ca oamenii de véanzari care vor rezista in era online-ului sunt

oamenii de véanzéri care GENEREAZA VALOARE pentru a putea avea SUCCES!

imi place zicala care spune c& “Oamenii fug de cei care vor sd le vanda ceva, dar le
place foarte mult sa cumpere singuri CE AU NEVOIE SAU CE ISI DORESC!”

Asa mi-am dat seama ca LinkedIn poate genera valoare, ca e locul unde se pot
intalni profesionistii!

Oamenii vor cel mai bun medic, cel mai bun agent imobiliar, cel mai bun consultant
financiar, etc.

Dar, de obicei, apeleaza la recomandarile celor in care au incredere (prieteni, rude,
colegi, oameni care le-au oferit valoare).

Poti genera incredere in social media? Cu siguranta DA!

Hai sa iti arat cum sa ai un profil de LinkedIn ce va genera incredere si vénzari!

Un program Linked4You, toate drepturile rezervate.
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pentru Profilul Personal din

LinkedIn!

1.Visual
a.Cover
b.Imagine de Profil
c.Story Cover
2.Intro
a.First name and Last name
b.Name Pronunciation
c.Headline
d.Website
e.Contact info
3.Providing services
a.About
b.Services provided
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Imagine de fundal (cover)

Poza (imagine) personala /

Printre primele lucruri care vor fi observate din contul
tau sunt imaginea de profil si cea de fundal.

Chiar de aici poti face marketing de atractie, sé motivezi
oamenii care iti vizualizeaza pentru prima oaré profilul
sd inteleagé mai mult, sé afle mai multe despre tine si
sa-si doreasca sa colaborati.

Poza personala e bine sa fie o fotografie portret sau
bust, cu tine in actiune, cum imi place mie sé spun o pozéa
verb (sugereazd actiune), nu subiect (iata, sunt aici).

Imaginea de fundal (cover-ul) e zona din Linkedin unde
comunici vizual cu ce te ocupi si care sunt produsele si
serviciile tale pe care le promovezi. Daca inca nu ai unul,
poti seta un citat care te reprezinta!

Story Cover |\

Sub imaginea ta de profil poate fi un scurt video de
prezentare de 30 de secunde.

Atunci cénd oamenii privesc un mesaj video cu tine
generezi familiaritate. Familiaritatea genereazda
sentimentul ca persoana care prezinta in video, iti e
cunoscuta, iar noi avem tendinta sé avem incredere mai
mare in oamenii pe care ii cunoastem, decat in cei care
ne sunt straini.

Cu alte cuvinte, oamenii au tendinta sd cumpere mai
usor si mai repede de la oamenii pe care ii cunosc si in
care au incredere.
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Intro

Name Pronunciation

First name and Last name

Pronuntia numelui iti da posibilitatea sa inregistrezi un
mesaj vocal prin care s& ardti cum se pronuntd corect
numele tau.

Eu sugerez sa faci si un scurt speech.

Nume si prenume. Atentie sa nu inversezi setarea pentru
<& oamenii pot deveni confuzi.

Headline sau titlul profilului tau. Aici ai posibilitatea sa
te promovezi foarte clar. Cei care iti scaneazda profilul
vor intelege rapid cum si daca i poti sprijini in afacerea
sau activitatea lor.

Website - ai o mostrd a produsului sau serviciului tdu
sau un lead magnet? Poate fi setat aici.

&« Mihai Mihalcea

Contact Contact Info
m Mihai's Profile

linkedin.com/in/mihalcea

& Website
mihaimihalcea.rof (Blog)

Phone

+40 740 855 044 (Mobile)

Address Poti seta website-ul de companie, dar si alte pagini sau
site-uri relevante.

Bucuresti, Romania

Email
hello@mihaimihalcea.com
mihaimihalcea

Birthday
November 14
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Contact info - aici setezi datele tale de contact, adresa
de birou sau a magazinului si profilul tau de Twitter.

Un tips e cd aici poti seta 3 adrese de web.

Seteaza-ti data nasterii pentru ca vei primi multe
Twitter mesaje, ceea ce finseamnd multe oportunitati de
comunicare, chiar cu clienti noi!

Tot aqici se poate vedea si data de cénd a fost creat

Connected contul de LinkediIn.
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Providing services

Probabil ai constatat deja ca in campul de search ai si
posibilitatea de a cauta servicii. Daca nu il ai setat e

timpul sa faci asta!l

Aici detaliezi liniile de servicii pe care le furnizezi. Crezi
c@ nu ai servicii? Marea majoritate a produselor au
atasate si servicii. Mai gdndeste-te o datal

Campul va fi vizibil sub profilul tau si sunt sanse mari ca
potentialii clienti sa inteleagé mai clar cum i poti sprijini

sau chiar sa-ti solicite servicii.

Services

Mihai Mihalcea's Services

Services provided by
Mihai Mihalcea

Request proposal JEYIEN

@ You and Mihai both know Da
‘mﬁ Andrei, and 189 others

About

»= Te-ai blocat i nu mai stii cum s3 genel
Ab anzari si rezultate in LinkedIn?
out nevoie de vizibilitate, conexiuni adecvat]
potentiali clienti? L&
Putem face o sesiune de consulta ...see
@ Location Available
Voluntari, lifov Remote or in pe

Services provided

Digital Marketing | Content Strategy
Advertising | Brand Consull

1, a 2

iome My Network Post Notifications

Services

Mihai Mihalcea o - 1st
Marketing for LinkedIn » | help
Entrepreneurs and Consultants to do
their leads and sales | Training and
Consulting for: 4 Personal Branding
B2B Sales [ Digital Marketing 4 S4
Selling

Talks about #linkedinads, #linkedinsales,
#linkedinexpert, #linkedintraining, and
#linkedinmarketing

LinkedForMetwork

Voluntari, lifov, Romania

e-book GRATUIT Pagini Linkedin &

20,437 followers -500+ connections

% 191 mutual connections: Alexandr
Daniel, Andrea Pradan, and 189 otl

< Message

Providing services

Digital Marketing, Content Strategy, o g
See all details PI"OVIdIng
services
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About - aici poti face o descriere a serviciilor pe care le
furnizezi. Tine cont cé trebuie sa te incadrezi in 500 de
caractere.

Services - Selectezi pana la 10 servicii dintr-o lista
predefinita LinkedIn. Seteaza serviciile relevante pe care
le poti furniza, minim 3, dar doar cele relevante si cét se
poate de specifice.




Providing services

« Services

Media &=

In urma intalnirilor de la Bizz Club, si a lucrurilor invatate di
am decis sa devenim mai activi pe pagina de Linkedin, as4
primul lucru este sa revin cu multumini, pentru ca in prima 3
care am activat pagina am si avut bucuria unui prim lead.

Media - Aici vei incdrca imagini care sé expund parte din

Muttumim !

expertiza si experienta ta, testimoniale de la clienti si de ash. Ancioca M.
ce nu, imagini inainte si dupa cu rezultatele colaborarii Anorwes et
cu tine. Poti setat aici si imagini cu testimoniale trimise -ﬁ} Mmoo | —
catre tine de clientii tai fericiti. Rezultate imediate!

Ce poate fi mai motivant decat sa
Poti incarca 8 imagini, video-uri, link-uri catre site-uri primesti astfel de mesaje?

sau documente relevante.

As
lome My Network

Cristian Bacuta - 1st
Wind Industry
Expert&Passionate. We
merge Technology 4.0
and Expertise to achieve
faster, safer, and more
accurate Wind Projects.
Inspection and
Maintenance Services.
Technical and
Manpower Support.

Admin view e sectiunea unde iti vezi cererile si proiectele
solicitate prin intermediul LinkedIn.

Reviews - as spune ca e sectiunea cea mai importanta.
E sectiunea in care primesti review-uri de la clientii tai
fericiti.

Reviews

Review-urile pot fi oferite direct de cdtre clienti (fara sa
le fi solicitat) sau pe baza invitatiei tale de a primi un
review.

ead Generation
W % W % W 5.0 - June 26, 202

Sunt super incantat si vreau sa v4
MULTUMESC pentru ca am ajuns
intr-un timp destul de scurt in

punctul in care mi-am propus. N
as fi reusit fara prospectarea




Cele 5 setari esentiale pentru profilul tau de Linkedin

About

Scrisoarea ta de prezentare (maxim 2600 de caractere)
prin care poti vinde fara sa vinzi.

Sectiunea “About” este locul une poti pune informatii
care sa poatd transforma profilul tau personal de
LinkedIn intr-o pélnie de vénzare.

Vei atrage audienta adecvata si ii vei transforma pe cei
care iti vizualizeaza profilul in potentiali clienti.

Aici iti poti scrie succint povestea ta, momentul care a
determinat schimbarea sau actiunea ce te-a adus la
rezultatele de azi.

in primul rénd, niciodatd s& nu lasi aceasté sectiune
necompletata.

Arata celor care citesc profilul tdu de Linkedin, care sunt
serviciile si/sau produsele pe care le poti furniza.
Fructificd aceastd oportunitate fantastica!

De tinut cont:
. De scris minim 1200 de caractere, maxim 2600 de
caractere.
. De folosit bullets points (linii, puncte, etc.) care sa
sublinieze ideile de retinut.
. De folosit emoji doar daca e adecvat si profesionist!
« Neapaérat la final un indemn la actiune!

Tips:

Stim foarte clar ca povestile pe care le spunem vand sau ne fac mult mai placuti. Sunt studii care arata ca tindem
sa avem incredere mai mare Tn oamenii care spun povesti pentru ca inca de cand eram bebelusi, ascultam povesti

Mihai Mihalcea

& Q Mihai Mihalcea
About

Fiecare dintre noi avem un VI§
devenim medici, piloti, profesori,

VISUL meu a fost sa coordonez d
echipa la nivel national, sa devin

Director de Vanzari National si pg
asta mi-am construit o cariera in

vanzari de peste 20 de ani.

Apoi mi-am dat seama ca vreau
mult si, dupa ceva cautari, am ing
sa imi dau seama de puterea
#LinkedIn!

In 2018 am avut primul meu imp3

major in LinkedIn si de atunciam

inceput sa creez continut viral si

resurse pentru Linkedin. Am ince

sa am postari cu mai mult de 100

de vizualizari si peste 1.000 de
# H L2

Home My Network Post Motifications,

de la persoane dragi din familie (mama, tata, bunici, etc.), care erau de incredere.

lata structura pe care o propun pentru a-ti scrie povestea legata de activitatea actuala:

¢ Introducere

¢ Punctul culminant
¢ Deznodamant

¢ Emotia finala

e Valoarea transmisa

E o structura ce poate fi adaptata, dar care iti poate da repere foarte bune si foarte mare claritate.

Un program Linked4You, toate drepturile rezervate.




Experience

& QA Mihai Mihalcea

Experience i
._H._ Consultant, Trainer si
- Speaker pentru Marketi
Vanzari in LinkedIn
LinkedForNetwork -
Self-employed
Apr 2015 - Present - 7 yrs 8
Bucuresti

Company name

Generez vizibilitate, conexil
potentiali clienti! ..see

Skills: Linkedin Marketing -
Personal Branding - M...see

e Mentor pentru Marketin
in LinkedIn
bizz.club Romania

Description

Media
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Tips:

Aceasta sectiune te poate diferentia de alti competitori.

in sectiunea "Experience", arati oamenilor parcursul tau
profesional.

Aici ai oportunitatea sd expui competentele tale,
realizdrile notabile si proiectele relevante.

Dacd esti propietarul afacerii, antreprenor sau
consultant, detaliaza mai mult decét numele companiei.

Company name - seteazd aici pagina de companie cu
atentie, astfel incat sé apard logo-ul!

Dacé e afacerea ta si incd nu ai o paginé de companie, e
timpul sa iei in considerare activarea si setarea unei
pagini cu numele companiei sau a brandului tau.

Description - In cé@mpul ,,Descriere” detaliaza realizérile
sau rolul pe care il ai, intr-o forma creativa.

Asigurd-te cd in cele 2.000 de cuvinte pe care le folosesti
in zona de descriere ai si cuvinte cheie, care sa faca
profilul tau sa fie foarte vizibil in cdutdrile interne din
LinkedIn.

Media - ataseaza documente si link-uri catre pagini din
site-ul companiei sau produsele pe care vrei sa le
promovezi.

Descrie aici care sunt factorii tai diferentiatori, caracteristicile serviciilor tale.

Daca in sectiunea “Despre” ai expus parte din personalitatea ta, ai generat curiozitate si dorinta de a afla mai mult,

aici e locul unde poti concretiza “vanzarea”.

Daca ai o afacere, explica cum poate ajuta conceptul, produsul sau serviciul pe care il oferi.

Ai un produs gratuit sau un e-book? Si aici e locul unde sa-I expui!




Ma bucur ca ai parcurs acest material pana aici!

Te felicit pentru cé ai trecut la actiune si ai descércat acest e-book!
Atentie! Descércarea nu iti va seta si optimiza profilul personal.

Te invit sé faci urmatorul pas, sa incepi sa iti setezi si optimizezi profilul personal. Nu méine, nu séptaména
viitoare sau de la 1 a lunii urmatoare!

$Stii la fel de bine ca si mine cd, in majoritatea cazurilor, méine inseamna niciodata!

Comunic cu foarte multi potetiali clienti, cu care am comunicat acum cétiva ani si care sunt in acelasi stadiv,
si imi spun: “... Mihai trebuia sG ma ocup de profilul meu de cénd am vorbit, dar...”

Daca il vei setat si optimiza corect, profilul tau va genera continuu un flux de oameni care iti vor vizualiza
profilul.

Aceste vizualizari se pot transforma in oportunitati pentru afacerea, pentru produsul sau serviciul pe care
il oferi, dar si pentru compania ta!

Desigur ca asta nu se va intdmpla peste noapte, e important sa incepi sa faci ceea ce este necesar, astfel
incét oamenii sa iti vizualizeze profilul si sa isi doreasca sa comunice cu tine.

Spor in toate cele bune,

www.mihaimihalcea.ro
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